Das ELAC Computer-Simulationsprogramm sucht
prinzipiell den besten Aufstellungs- bzw. Horplatz. ‘

Es kann daher nicht als Entscheidungshilfe zwischen
mehreren Boxen herangezogen werden. | er un e

Was erhdlt der Kunde?

] | N |
Die Computer-Berechnungen werden dem
Endverbraucher zur Verfiligung gestellt und 1 IS On
entsprechend individuell erklért. i ,

Sie sind daher unkritisch. Breite Einbriiche
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Die Antworten aus dem Fragebogen werden
als Werte codiert.

Man muB nicht unbedingt ein Techniker sein. Fiir Laien
gut verstdndlich wird die Computer-Berechnung erklirt.

Nutzen Sie das ELAC HiFi
Akustik-System als
Verkaufsargument.

] ] t nur marktgerechte Produkte mit
einem gutesr Markennamen, einer ausgezeichneten
Handelsspanne, in einem seridsen Vertrieb,

ELAC umwirbt den Kunden auch nach dem Kauf.

ELAC im Vertrieb bei John + Partner, ‘
Rendsburger Landstr. 215, 2300 Kiel 1, 1
Tel: 0431/687093, Fax: 0431/ 682101, Tx: 299 805 ’ JO'II‘—’—PCII'I'IIGI'



Stammkunden sind wichtig:

Im Zuge des immer hidrter werdenden Wettbewerbs
wird es immer wichtiger, sich Stammkunden zu
schaffen.

Die schnelle Mark bringt nur kurzfristigen
Erfolg.

Sichern Sie sich Thren langfristigen Erfolg,
indem Sie Ihre Kunden an sich binden.

Profilieren Sie sich mit
After-Sales-Service kein

Firmen, fir die
leeres Gerede ist:

Profilieren Sie sich mit
Stammkunden verschaffen!
ELAC bewirbt den Kunden auch nach dem Kauf und
sorgt dafiir,
Aufstellung

Firmen, die Ihnen

daB _er mit seinen

men nicht allein gelassen

Sie ko6nnen Ihrem Kunde&D
verschaffen.

Beraten Sie Ihren Kunden
iber die

ELAC Computer-Hdr- und
Aufstellungsplatz-
Optimierung.

Ein schlecht
kann schlechter klingen, als ein optimal

gestellter Spitzenlautsprecher

aufgestellter Lautsprecher der Mittelklasse!

ELAC gibt sich nicht damit zufrieden, einfach
gute Lautsprecher zu entwickeln.
Verdnderungen im Detail bringen zwar h&rbare
Klangverbesserungen. Im Vergleich dazu sind
jedoch die Klangverédnderungen, bedingt durch
Aufstellung und Wohnraumeigenschaften, um

Faktoren groéRer.

dieses "Zusatz-Bonbon" ?§/Q§y

Daher hat ELAC mit Hilfe eines Computer-
Simulationsprogrammes das Zusammenspiel von
Lautsprechern, Wohnraum und Hoérer erforscht.
Diese Ergebnisse sind die Basis der ELAC-
Neuentwicklungen und haben z.T. zu ganz neuen
Lautsprecherkonzepten gefiihrt. Jetzt bietet
ELAC die Moglichkeit, als Zusatzservice, indi-
viduell fir jeden Wohnraum und und Jjede ELAC-
Box die optimale Aufstellung zu berechnen.

Modernste AT-Rechner mit speziellen Ausbau-
stufen (32 Bit-Prozessoren mit mathematischen
Coprozessoren) rechnen dazu mehrere 100 Auf-
stellungsvarianten. Dabei werden fir 31 Fre-
quenzstiitzpunkte von 40 Hz bis 1280 Hz

@& @ 2.500 reflektierte Schallwellen in die Berech-
“nung miteinbezogen. Fir einen Rechenlauf werden
iber 100 Milliarden Befehle durchlaufen. Ins-
gesamt wird bis zu 24 Stunden Rechenzeit be-
& nétigt. Die hierfir entstehenden Kosten bhetragen <
@5 x°mehr als 20Q,-- DM pro Rechenlauf. Als Kunden- & ~°
Qﬁﬁ M~ dienst berechnen wir nur 50,-- DM als Unkosten '&>‘
& Ybeitrag. P R
o W ;9 - \ Gutschein fiir k@stéthse
o T (mﬂsch \ Computer-Berechnung. ©°
1 Akust” S
\ \“Fv Nutzen Sie ein
\ zugkrédftiges
\ ‘)‘d\ Verkaufsargument:
@ \ e Ein Gutschein ilber DM
k o 50,-- fiir die kostenlose

Computer-Berechnung im
Rahmen des ELAC HiFi
Akustik-Systems.

Und so wird” s gemacht

Ihr Kunde fiillt den Fragebogen aus und schickt
diesen mit seinen Original-Garantiekarten, einem
Verrechnungsscheck iiber DM 50,-- oder Ihrem
Gutschein an John + Partner.

Bitte beachten Sie, daR unser Angebot nicht fiir
Lautsprecher anderer Hersteller gelten kann, da
fir die Berechnungen auBer den ilblicherweise ver-
6ffentlichten technischen Daten zusdtzliche, be-
triebsinterne Entwicklungsangaben bendtigt werden.



