


Uber wirklichkeitsfremde und libertriebene
Technologien in der HiFi-Industrie.

Das Folgende zu lesen,
beansprucht zweifellos
etwas Zeit. Lesen sollten Sie
aber trotzdem.

Sie werden dann die
wirklichen Grundlagen ken-
nen und erfahren, welchen
GenuB eine HiFi-Anlage be-
reiten kann, wenn man die
richtigen Bausteine (insbe-
sondere bei Lautsprechern)
auswahit.

Und es bewahrt Sie
davor, zuviel Geld anzu-
legen.

Letzteres ist leider die
Absicht mancher HiFi-Ver-
kaufer.
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1956 stellte sich Amar G. Bose,
bekannter Professor am renom-
mierten Massachusetts Institute of
Technology in Cambridge, USA,
nach Prospekten seine erste HiFi-
Anlage zusammen. Das Ergebnis
war niederschmetternd. Was nach
den technischen Daten zu urteilen,
High Fidelity - hochste Klangtreue -
sein sollte, waren Klénge, die mit
den charakteristischen Klangbildern
eines Orchesters recht wenig zu tun
hatten.

Prof. Bose fand sich mit
dieser Tatsache nicht ab.

Als Violinspieler und
Physiker, der sich sehr inten-
siv mit Informationstheorie
beschdaftigte, reizte ihn die
Aufgabe, zu erforschen,
welche Grundlagen fir die
Aufnahmetechnik und die
Wiedergabe tber eine HiFi-
Anlage bestimmend sind.

Im Laufe seiner 12-jahrigen For-
schung, die sich mit Elektro- und
Psychoakustik sowie auch der
Physiologie des Hérens befabte,
muBten Prof. Bose und sein Team
feststellen, daf die HiFi-Industrie
von wirklichkeitsfremden
Methoden ausging (und leider
auch heute noch immer ausgeht).

So miBt man, um ein
Beispiel zu nennen, auch
heute noch Lautsprecher in
schalltoten Raumen, also
unter Bedingungen, die von

denen eines Wohnraumes
vollig verschieden sind und
zieht daraus Schlisse auf die
Wiedergabequalitat!
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nisse von ProfiBose wair die Schall-
verteilung i(ﬂ(onz?ﬁilen.. ahezu
auf allep Platz erwiegt nicht
der direkte S\chd 1, gh -die Musik-
instrume N‘OUSSQ'I len, sondern

der indisé fe%bb lanteil. Also
Schallwellen,die von der Bihnen-

rickwand, der Decke, den seitlichen
Wanden und vom Boden reflektiert
werden und erst dann unsere
Ohren erreichen.

Ohne diesen indirekten Schall (er
betragt rund 89%!) wirde ein
Orchester diinn und schrill klingen.

Weiter stellte Prof. Bose
fest, daB der Schalldruck
Uber alle hérbaren Frequen-
zen nahezu im gesamten
Zuschauerraum in einem
gleichmaBigen, ausgewoge-
nen Verhaltnis steht.

Die Schallenergie wird
gleichmdBig (flach) Gber den
Raum verteilt.

Diese flache Verteilung
ist mit konventionellen, direkt
abstrahlenden Boxen nie zu
erreichen.

Denn jeder Lautsprecher
strahlt im hohen Frequenz-
bereich die Schallwellen
gerichtet ab. Entlang seiner
Mittelachse ist der Schalldruck
am starksten.
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(Das konnen Sie selbst
feststellen. Halten Sie lhr Ohr direkt
vor einen Lautsprecher und bewegen
dann lhren Kopf zur Seite und nach
oben bzw. unten. Deutlich veréndern
sich Lautstarke und Klangbild.)
Darum klingen konventionelle Laut-
sprecher oft sehr schrill und grell,
was leider oft mit HiFi verwechselt
wird.

Eine andere Storquelle fir ver-
falschte Wiedergabe ist der Laut-
sprecher selbst. Als eine
mechanische Konstruktion hat jeder
Lautsprecher Resonanzfrequenzen.
Folglich wird er in diesen Bereichen
stiig(er schwingen, die Tone also
mit mehr Lautstdrke aussenden.

Auf all diese Fragen fand Prof. ’
Bose eine Antwort: das BOSE
Q01 Direct/Reflecting Laut-
sprechersystem.

Ein HiFi-Lautsprecher, bei dem
die lllusion einer lebendigen
Darbietung vollkommen ist.
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Ebenso richtungsweisend war
eine weitere Entwicklung : der BOSE
1801 Stereo-Endverstarker. Er
wurde nach dem Grundsatz ent-
wickelt, der fur die HiFi-Industrie
ei?entlich das einzige Kriterium sein
sollte: das horbar bessere Ergebnis.
Jede Verbesserung Uber diesen
Punkt hinaus mag zwar fir Ent-
wicklungs-Ingenieure und MeBwert-
fanatiker recht interessant sein -
die Zeche jedoch zahlt der Ver-
braucher in Form eines hoheren
Preises und oft auch durch vermin-
derte Betriebssicherheit und
Stabilitat.

Fazit:

Beurteilen Sie tech-
nische Daten kritisch.

Lassen Sie sich nicht von
dB, Phon, Frequenzgang, DIN
usw. irrefihren. (Wir sind
ohnehin noch weit entfernt
von wissenschaftlich stich-
haltigen HiFi-Normen.)

Trauen Sie nur einem
einzigen Testinstrument -
lhren Ohren.

Sie sind die besten Test-
instrumente der Welt.




Der BOSE 90I.

Es ist eine hoffnungslose
Sache, den gewaltigen Klang-
eindruck und das Hérerlebnis
des BOSE 901 Direct/Reflec-
ting Lautsprechersystems
auch nur annahernd mit
Worten zu erfassen.

Selbst die objektivsten
HiFi-Fachjournalisten von
internationalem Rang waren
dazu kaum in der Lage.

Am nachsten kommen wohl zwei
Kommentare.

,Jlch muB gestehen)’ so schrieb der
Kritiker Julian Hirsch in der"Stereo
Review”, ,,daB ich nie ein Laut-
sprechersystem in meiner Wohnung
hatte, das den BOSE 901 iibertroffen
oder ihm auch nur nahe gekommen
wadre in bezug auf seine allumfas-
sende Klangqualitat.”

Oder, wie Chuck Lishon in "Down
Beat” schrieb: ,,Jm BOSE sind Pro-
bleme gelést, die bei anderen Laut-
sprechern nur verringert wurden.”
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Der BOSE 50I.

Der Erfolg des BOSE 901
trieb die Ingenieure der
BOSE Corporation an, ein
zweites Direct/Reflecting
Lautsprechersystem der
mittleren Preisklasse zu
entwickeln.

Dieses Ziel diirften sie
zweifellos mit dem BOSE 501
erreicht haben.

Zwar konnten aus
Kostengrinden nicht alle
Erkenntnisse der 12-jahrigen
psychoakustischen Forschung
verwirklicht werden.

"Aber in seiner Preisgruppe; so
schreibt Claus Sorensen im
déanischen Fachblatt '"Hobby bladet
+ Lyd & Ton’, "gehort der BOSE 501
unbedingt zu den besten Systemen
seiner Gattung. Er wird nur noch
vom 901 ibertroffen.”
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Der BOSE I8OI.

Nach den wohl spekta-
kuldrsten HiFi-Lautsprecher-
entwicklungen in den letzten
20 Jahren war es fiir Kenner
nur noch eine Frage der Zeit,
bis BOSE auch der HiFi-

Verstarkertechnologie neue,©

richtungsweisende Wege <"

aufzeigen wiirde. .Y
Zumal - und das'ist in®

Europa weniger.-hekannt -

die BOSE Corporation auf\>" |

dem Gebiet Elektronik Auf-
tragsnehmer der’ametika-
nischen Regierung und
groBer amerikanischer
Firmen ist.

1973 stellte BOSE den
Stereo-Endverstarker

BOSE 1801 vor.

Es war das Ziel, einen
Stereo-Endverstarker zu ent-
wickeln, der einem elek-
trischen Signal keinerlei
horbare Verfarbungen oder
Verzerrungen hinzufiigt.

Jeder Aufwand iiber
diesen Bereich hinaus wurde
abgelehnt, da er dem Kaufer
keinerlei Nutzen bringt.

Im Gegenteil, solche
»Verbesserungen” verteuern
nur ein Produkt und vermin-
dern meist die Betriebssicher-
heit und Stabilitat.

Das gesteckte Ziel wurde mit dem
1801 erreicht. Die volle, dem
Konzertsaal vergleichbare Dynamik,
das Ausschopfen der standig
wachsenden Qualitét von
Programmaquellen (Schallplatten,
Tonbénder), fir den 1801 kein
Problem.

Der BOSE 440I.

Konsequent hat die
BOSE Corporation auch
einen Stereo-Quadro-Vorver-
starker entwickelt, der sich
von den bisherigen Vorver-
starkern konventioneller
Bauart sehr wesentlich
unterscheidet.

Der BOSE 4401 ist ein
voll durchkonstruierter
4-Kanal-Vorverstarker,
kompatibel fir alle quadro-
Ehonischen Systeme, die

eute und in den kommen-
den Jahren von praktischer

Bedeutung sein werden.

Die Schaltkreise fur
SQ-Decoder (in full logic), fur
CD-4 Demodulator und
2 Aux-Decoder sind bereits
vorhanden.

Die jeweils notwen-
digen Modulebrauchen nur
noch eingesteckt zu werden.

Ein weiteres Novum: ultra-leiser
Phonovorverstarker. Im Gegensatz
zu konventionellen Bauweisen ist
der optimale Arbeitspunkt nicht bei
kurzgeschlossenem Ausgang, son-
dern in Verbindung mit dem
Abtastsystem gegeben. Also unter
realen Betriebsbedingungen. Diese
Verminderung der sog. effektiven
Temperatur wurde durch Entwick-
lung eines neuartigen Schaltkreises
erzielt; der mit MET (Minimum
Effective Temperature) bezeichnet
wird.




Warum es sich lohnt,ab Herbst 1974
wieder beim HiFi-Fachhindler zu kaufen.

Die Deutschen sind
preisbewuBter geworden.
Viele HiFi-Interessenten
haben deshalb ihre HiFi-
Anlage nicht bei einem HiFi-
Fachhandler, sondern in
einem Discountladen
gekauft.

Das ist ihr gutes Recht.
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DaB man auch bei einem
HiFi-Fachhdndler wieder preis-
gunstig seine Stereoanlage
erwergen kann, beweist die Euro-
HiFi.

Die Elite der HiFi-Fach-
héandler hat diese Organisation

egrindet, um durch GroBbestel -
ﬂmgen von -zig Millionen D-Mark
pro Jahr besonders giinstige
Rabatte bei den Herstellern auszu-
schopfen.

Diese Rabatte werden von
Euro-HiFi voll an den K&ufer
weitergegeben. .\ C"
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Vorteil for Sige > .
Perfekte.ond objekfive Betetung

durcheausgetiidete Hifi-Fach-
Ieusr%. o] w2

Ein bekp?elhcﬁ&%ervice.
Eing-hervorrdigend ausgestattete
Weérkstafkmit exakten MeB- und
Prifgerdten.

Unc?endlich wieder ein
gunstiger Preis.

Warum sollten Sie bei einer
wertvollen HiFi-Anlage auf alll
diese Vorteile verzichten, die
lhnen die Euro-HiFi bietet?




